)) DEFINIR LA STRATEGIE DE COMMUNICATION
ET COMMERCIALE DE MON ENTREPRISE
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Apprendre a communiquer et convaincre

Avez-vous déja construit votre stratégie de communication et commerciale ? Elaborer sa stratégie
nécessite de combiner l'analyse de ses cibles et de ses objectifs, ainsi que la création d'outils de
communication et commerciaux qui vous seront indispensables pour accroitre votre clientéle et votre
chiffre d'affaire. Avec cette Formation, apprenez a vous structurer a travers une stratégie sur le long
terme, créez des outils impactants et développez votre réseau professionnel grace a une présentation

ciblée !
APPRENDER LES BASES DE LA COMMUNICATION CREER SON PITCH ET DEVELOPPER SON RESEAU PRO
> Différencier les étapes d'un plan de communication > Maitriser son pitch selon ses auditoires
> Enumérer les caractéristiques des documentations print et digitales > |dentifier et fidéliser son réseau professionnel local

DEFINIR L'IDENTITE VISUELLE DE SON ENTREPRISE

> Lister les fondamentaux d'une identité visuelle
> Apprendre a créer ses outils de communication avec CANVA

Notre formation abordent I'ensemble de ces points par la théorie et surtout la pratique.
Plus d'informations sur le site internet : www.laptitecomdefanny.fr
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laptitecomdefanny@gmail.com

BOOSTEZ VOTRE VISIBILITE




